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Termos e Condições
NOTÍCIA LEGAL

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.

Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.

Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.

Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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Introdução

O que é capacitação espiritual? O que isso implica?

Existem muitas perguntas relacionadas ao empoderamento espiritual, que podem muito bem ser um dos maiores aprimoradores de nossa vida.

As pessoas mais famosas do mundo alcançaram vários graus de capacitação espiritual. As pessoas que o mundo segue hoje tinham uma espiritualidade da mais alta ordem.

Este eBook é uma humilde tentativa de levá-lo até lá.


Sumário

Compreendendo o conceito de sites de assinatura.
O que são sites de assinatura?

As empresas empregam muitas maneiras de promover seus sites. Devido à ampla gama de tecnologias disponíveis hoje, existem possibilidades ilimitadas de como alguém pode fazer bom uso da Internet e fazer uma empresa crescer e ter sucesso. Quando você estava procurando maneiras de promover um site, pode ter encontrado termos como sites de assinatura.

O que são sites de assinatura?

Naquela época, a Internet era livre e o conhecimento era compartilhado por todos. No entanto, as pessoas perceberam como monetizar a tecnologia, e foi assim que surgiram os sites de assinatura.

Os sites de inscrição são como um banco de dados de informações. Pode ser administrado por uma única pessoa ou empresa e focado em um tópico de sua experiência. Na verdade, esses sites são como os sites comuns que possuem conteúdo, mas geralmente vendem suas melhores dicas, truques e diretrizes para outras pessoas.

Como eles funcionam? 

Quando uma pessoa percebe que um determinado site tem as informações corretas para o que está procurando, começa a visitá-lo com mais frequência e a ler seu conteúdo. Os sites de assinatura são muito parecidos com isso, apenas você obtém acesso a muito mais detalhes e informações ao optar por assinar seus boletins, webezines e similares. Frequentemente, apenas os membros conseguem ver esse conteúdo exclusivo e uma pessoa precisa pagar uma taxa de associação para recebê-lo. Por sua vez, o membro não precisa passar por todo o aborrecimento de ter que visitar o site para saber de atualizações, porque ele já está incluído no boletim enviado regularmente pelo correio. Além disso, o membro obtém mais informações exclusivas e acesso a brindes ou outros concursos que o site possa ter.


Sumário

Aqui estão cinco dicas interessantes sobre como enriquecer o espírito.
3 maneiras de fazer com que as pessoas se inscrevam no seu site

Agora que você já sabe o que são sites de assinatura, talvez já queira iniciar seu próprio site e obter lucros com ele. No entanto, você não pode simplesmente agir sem fazer planos primeiro. Primeiro, você terá que determinar como você pode atrair as pessoas a se inscreverem no seu site.

Escolha um bom tópico

Uma pessoa gostaria de ter acesso a conhecimentos bastante interessantes e provavelmente os ajudaria em seus próprios negócios, carreira ou vida. Por exemplo, uma tendência quente no momento é o marketing na internet. Se você conhece esse nicho, pode começar a escrever sobre ele e fornecer detalhes exclusivos para possíveis assinantes sobre como proceder com o marketing na internet.

Oferecer pré-visualizações e descontos na associação

Obviamente, as pessoas não investem prontamente seu dinheiro em algo que não têm certeza. Você não pode simplesmente dizer que o conteúdo do seu boletim tem as melhores informações. Enquanto alguns podem cair nisso, as pessoas agora são cautelosas porque têm medo de serem enganadas. Se você quer fazer com que os leitores queiram ler mais sobre o que você tem a oferecer, faça uma pré-visualização em seu boletim, mas aguarde um pouco para que eles desejem mais.

Embora seus leitores já tenham decidido se inscrever para uma assinatura, eles podem ser recusados ​​quando perceberem que ela deve ser paga - e a um custo caro. Se você ainda está começando, pode fornecer seu conteúdo a taxas mais baixas e indicar que houve descontos e descontos que serão oferecidos apenas por tempo limitado.

Dê brindes e outras promoções
Nada atrai um cliente mais do que uma visão de descontos e privilégios. Informe a eles que, na verdade, eles podem obter conteúdo exclusivo quando se inscrevem no seu site, e você pode até dar a eles artigos sobre bônus e dicas úteis sobre o nicho.


Sumário

É importante não se tornar um número louco. É a quantidade que importa na maioria das vezes.
Qualidade acima de quantidade

Você já pode estar se regozijando com os hits que obteve no seu site, mas ainda não seja muito complacente. Só porque o site de inscrição está recebendo muitas visitas, não significa necessariamente que você esteja próximo de atingir sua meta.

Aumentando seu tráfego na Web

É muito importante que você aumente o tráfego na sua web. Isso significa que mais visitantes estão acessando o site e verificando seu conteúdo. Isso também significa que seu site pode se tornar um local credível no qual os anunciantes podem colocar seus anúncios.

Aumento das taxas de conversão

Embora você já tenha muitas pessoas visitando seu site, não seria útil se elas fossem apenas visitantes únicos. Obviamente, você gostaria que eles voltassem ao seu site repetidamente. Só porque seu site de inscrição possui tráfego, isso não significa que muitas pessoas estão se inscrevendo como assinantes do seu site.

Por que uma taxa de conversão aumentada é muito melhor que o aumento do tráfego da Web
Uma taxa de conversão aumentada é melhor do que aumentar o tráfego da web. Como você enviará boletins pagos, é mais importante que mais pessoas se inscrevam como assinantes.

Seu boletim informativo ou site pode conter vários anúncios ou ofertas de teste que, se clicados ou visualizados por um assinante, podem gerar lucros para você. Se seu objetivo é apenas aumentar o tráfego da web, você pode obter mais lucros neste mês com anúncios. No entanto, se o tráfego diminuir, você poderá zerar seus lucros. Quando você tem uma taxa de conversão maior, isso significa que mais pessoas são visitantes regulares do seu site. Se isso puder ser mantido, você deverá ter um fluxo constante e regular de lucros com os anúncios que estão no seu site.

Sumário

Como fazer com que as pessoas que você encontrou se tornem assinantes.
Gerando leads e fazendo com que eles se inscrevam

Agora que você sabe que qualidade é mais importante que quantidade - ou seja, aumentar as taxas de conversão são muito importantes -, você também deve conhecer métodos para atingir esse objetivo.

Muitas empresas empregam vários métodos de geração de leads: -

1) Marketing na Internet e Publicidade

A maioria das empresas coloca anúncios em outros sites e mecanismos de busca. Sempre que uma pessoa pesquisa um tópico semelhante ao discutido no seu site ou quando há um artigo em outro site semelhante, os anúncios exibidos também são relacionados ao tópico e podem incluir o seu site.

O melhor de tudo é que não custa muito. Normalmente, anunciantes como o Google cobram dos proprietários das empresas apenas os horários em que o anúncio é clicado. Portanto, é muito econômico e você não precisa pagar pelos horários em que o anúncio não está gerando tráfego para o seu site.

2) Marketing de email

Outra maneira de gerar leads é enviar mensagens de email a indivíduos. Obviamente, o email deve ter conteúdo relacionado ao que o site oferece. Você também pode fazer o mesmo em suas páginas de vendas. No final da mensagem, você pode convidar para assinar o seu site, o que ele tem a oferecer e, em seguida, colocar um link para o seu site. É uma maneira barata de atrair mais leitores a se tornarem membros do seu site.

Por que métodos de geração de leads?

O motivo pelo qual as pessoas desejam clicar em seus anúncios, seja em mecanismos de pesquisa, outros sites ou em mensagens de email, é que elas estão procurando as informações que você pode ter no seu site. Assim, você terá que procurar essas pessoas enquanto elas também estão fazendo o mesmo.

É uma situação em que todos ganham. A pessoa encontra as informações necessárias e você obtém os assinantes que deseja obter. Também não custa muito - é cobrado apenas por clique e geralmente em massa ou por mil cliques.


Sumário

A abordagem correta com seus assinantes leva você pelo caminho mais longo.
Como 'falar' com seus assinantes

Quando você já possui alguns inscritos no seu site, como os gerencia? Ainda pode ser simples enviar um e-mail a cada um deles com confirmações e atualizações na primeira vez em que se inscreverem, mas e se os números aumentarem? Lembre-se de que você também precisa escrever seu conteúdo.

Para esta tarefa, você terá que usar essas várias ferramentas para marketing na internet para facilitar muito. Existe uma ferramenta chamada resposta automática que você pode usar para responder automaticamente a solicitações de assinatura, respostas a solicitações de assinantes e envio de notícias e atualizações aos assinantes.

É muito importante que você sempre mantenha contato com seus assinantes. Dessa forma, eles não se sentem deixados sozinhos e isso não os faz sentir que você só precisa deles para fins de monetização. Manter uma comunicação constante com seus assinantes também informaria o que eles precisam e o que gostariam de ler em seus boletins.

Com a ferramenta de resposta automática, você pode enviar uma pesquisa simples para todas as pessoas incluídas na sua lista de assinaturas e perguntar algumas coisas sobre o seu site. Você pode avaliar o nível de interesse deles no site e nos tópicos e até perguntar se eles acham que estão recebendo melhores notícias e conteúdos de outros sites. A partir desses resultados, você poderá agir.

Veja, não é preciso muito tempo nem esforço para chegar a centenas, milhares ou milhões de assinantes. Se você puder usar as ferramentas certas para fazer o trabalho, isso não seria uma tarefa tão difícil e você poderá conversar com seus assinantes sem precisar passar por cada um deles para um bate-papo ou conversa.


Sumário
Dê a seus assinantes o que eles querem e eles estarão comendo na palma da sua mão.
Dando a seus assinantes o que eles estão procurando

Você usou todas as palavras melhores e floridas da sua página de vendas e até prometeu o céu e a terra - mas tenha cuidado. Sua página de vendas é o que leva as pessoas a se inscreverem no seu site. Se você prometer coisas a elas, elas certamente a procurarão e se você não tiver certeza ou for incapaz de doar, pagará pelo que prometeu.

O que você deve prometer a seus assinantes

Quando você estiver criando um site que oferece detalhes sobre marketing na Internet, certifique-se de que você o divulga. No entanto, apenas indique em sua página de vendas que você daria dicas, truques e diretrizes para seus futuros assinantes sobre os tópicos. Não forneça temas e assuntos específicos, a menos que tenha certeza de que pode criar conteúdo para ele. Caso contrário, dê dicas ao leitor sobre o que você discutirá nos futuros boletins.

Mantendo essa promessa

O que está escrito na sua página de vendas é o motivo pelo qual seus leitores são convertidos em assinantes. Portanto, certifique-se de cumprir essas promessas ou poderá acabar tendo assinantes insatisfeitos. Se eles não estiverem satisfeitos com o que você está dando a eles, isso pode dar um feedback negativo ao seu site de inscrição. Com certeza, eles interromperão sua associação e poderão até dizer a outras pessoas que o que você promete na página de vendas é falso.

Dando-lhes mais

Agora, se você estiver sem tópicos para dar, poderá pedir aos seus assinantes opiniões e conselhos sobre o que eles querem saber. Dessa forma, você certamente alcançará o lugar certo, porque está dando a eles exatamente o que eles querem obter de você. Isso garante que seus membros sempre fiquem ligados e voltem para procurar o que você tem a oferecer.

Sumário

Uma das estratégias de marketing mais antigas e ainda funciona bem.
Dando brindes e incentivos

Seus assinantes não ficarão apenas entusiasmados com o que você tem a oferecer, como dicas, truques e outros artigos. Se você oferecer bônus e outros privilégios por ser um membro, certamente fará com que eles desejem voltar para mais. Oferecer essas coisas em sua página de vendas também incentivaria as pessoas a se inscreverem como assinantes. Isso é especialmente verdadeiro se o valor do que eles podem obter for muito maior do que o que eles pagarão por se inscreverem no seu site.

O que você pode oferecer aos seus assinantes

Dinheiro nem sempre é tudo. Oferecer algo maior que o valor que seus assinantes pagam não significa apenas coisas materiais caras - mas, é claro, você é livre para distribuí-las de vez em quando. Para brindes mais baratos, você pode realmente oferecer aos seus membros informações adicionais na forma de uma nova assinatura de outro boletim. Você pode distribuir gratuitamente ou com desconto, uma vez que são membros. Você também pode fazer o mesmo com os eBooks. Se desejar, você também pode enviar a eles produtos de demonstração exclusivos que os ajudarão a ter sucesso no que você está ensinando em seus boletins.

Mais programas de incentivo que beneficiarão os dois lados

Você pode oferecer seus privilégios gratuitamente ou por um preço com desconto. No entanto, você também pode encontrar outras maneiras pelas quais pode oferecer esses incentivos aos seus membros. Por exemplo, você pode dar a eles bônus e itens gratuitos, se puderem atrair mais pessoas para se inscreverem no seu site. Esse truque não apenas atrai seus leitores a agir, mas também ajuda a aumentar sua lista de assinaturas com menos esforço - uma situação em que todos saem ganhando. Obviamente, certifique-se de que seus incentivos sejam tentadores o suficiente e que você realmente possa distribuí-los às pessoas que cumpriram a tarefa.


Sumário
O pensamento cria resultados.
Garantindo o marketing viral para o site de associação

De que outra forma você encontrará uma maneira de atrair mais leitores para o seu site? Quais métodos você emprega para que mais deles se inscrevam como assinantes?

Usando membros existentes para obter mais membros

Sim, você pode realmente usar as pessoas que se inscreveram no seu site para atrair mais pessoas interessadas. Quando eles se inscrevem, você pode solicitar que convidem mais membros antes de prosseguir com o processo de associação. Você também pode fazer isso como um concurso e, por sua vez, eles podem até ganhar pontos de recompensa e outros bônus.

Marketing viral

Esse processo é chamado de marketing viral. Da palavra, funciona como um vírus, sendo transmitido de uma pessoa para outra. No entanto, através da Internet, esse vírus se espalha mais facilmente e de várias maneiras também. Você não precisa apenas colocar links na parte inferior das suas mensagens de email; outras formas de mídia também podem ser usadas.

Você pode usar vídeos, fotos e outros gráficos para promover seu site e atrair leitores para se inscrever. Você também pode usar outros arquivos fáceis de transferir. Apenas certifique-se de colocar frases atraentes (mantenha-as curtas para que sejam lidas com facilidade) e use palavras fortes para atrair as pessoas a agirem.

Se você puder distribuir coisas gratuitas pela Internet, como software simples ou uma versão de avaliação de uma versão mais complicada, ou talvez um e-book relacionado ao que você está tendo no site de inscrição, faça o mesmo com os e-mails e anexe o link do seu site. Quando a pessoa que recebe esse brinde descobre que há coisas interessantes no seu site, você deve lucrar com isso quando elas já se inscreverem no seu site.

Como o vírus, o uso do marketing viral pode ser facilmente disseminado de uma única pessoa para várias delas, permitindo que você obtenha mais lucros com facilidade e rapidez.


Sumário
Upselling é um ótimo conceito; use bem.
Vender mais do que o necessário

Agora que as pessoas estão acessando você e seu site, já é sua hora de trabalhar. As pessoas que optaram por se inscrever no seu site decidiram fazê-lo porque estão interessadas no que você tem a oferecer. Embora seja mais provável que eles continuem com suas próprias assinaturas, se você der o que eles esperavam, vender-lhes coisas que possam realmente ajudá-los pode ter o mesmo efeito. Se você é sábio em marketing, deve fazer essa estratégia também.

Vendendo o que eles precisam e muito mais

Como os membros já optaram por investir parte de seu dinheiro para se inscrever no seu site, eles certamente desejariam comprar coisas de você (por acharem uma fonte confiável) que eles acreditam que os ajudariam a alcançar as estratégias que você está ensinando a eles.

Por exemplo, se seu site se oferece para dar dicas e truques sobre marketing na Internet, eles também podem estar interessados ​​em obter software que possa ajudá-los em suas necessidades de marketing. Se você lhes recomendar um produto, eles certamente estariam interessados ​​em verificar o que é e, possivelmente, comprá-lo. Você pode tirar proveito disso colocando links para uma versão de avaliação do produto ou para uma versão completa que seria oferecida a um preço muito baixo, um benefício adicional por ser um membro do seu site.

Essa estratégia pode funcionar um pouco como uma venda sugestiva. Se você é um negócio que vende telefones celulares, gostaria de oferecer aos que compram seu produto com uma proteção de tela, uma nova capa para celular, jogos grátis ou downloads de toques e assim por diante.

Embora esse método nem sempre obtenha mais vendas e lucros, é sempre bom tentar, pois eles podem ser transformados em um e você pode obter algo com isso.


Sumário
Obtê-los uma vez é fácil. É obtê-los pela segunda vez que precisam de algo especial.
Conseguir que os assinantes optem por assinaturas repetidas

Não é suficiente ter um aumento no tráfego da web e nas taxas de conversão. Você também deve garantir que os membros existentes do seu site continuem voltando e não voltando das assinaturas. Quais métodos você usa para seus propósitos?

Mantendo-os satisfeitos

A maioria das pessoas continuaria voltando a um site se estivesse interessada no que ele contém. Eles farão isso independentemente de estarem inscritos no site ou não.

Dando-lhes mais

O que atrai mais pessoas para um site, ou para se inscrever, são os brindes que podem obter dele. Obviamente, você deve garantir que o que você oferece a eles valha mais do que o que eles estão pagando. Caso contrário, é provável que eles descontinuem sua associação na próxima vez que ela expirar.

Comunicação constante

Mesmo na vida real, as pessoas que sentem que são mais mimadas em um determinado lugar continuam voltando para lá. Para garantir que você sempre sirva o que eles querem dar, você pode tornar seu site e conteúdo interativos, colocando uma caixa de comentários para ouvir as opiniões deles e dar dicas sobre o que eles podem querer ler. Se desejar, você também pode fazer pesquisas com todos na sua lista de assinaturas e perguntar a eles que outras coisas eles querem saber sobre os tópicos em seu site.

Existem muitas outras maneiras de manter seus leitores voltando e renovando suas associações novamente. Também é uma questão de ajustar o layout do seu site para que eles possam ler mais conteúdo do qual possam estar interessados. Você também pode colocar os botões "Inscrever-se" estrategicamente, para que não se esqueçam de executar essa ação.

Ao seguir esses métodos simples, você terá um fluxo regular de lucros em seu site de inscrição.
Conclusão

Ganhar dinheiro com sites de assinatura não é tão difícil quanto você pensa. Use esses métodos e você verá como.

Tudo de bom para você!!!
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